| AUTGNOMA
!l DE NARING

DIPLOMADO
L MARKETING
Q oo d DE SERVICIOS EN SALUD

Brindar herramientas productivas que
permitan al participante desarrollar un
proceso exitoso de Mercadeo de Productos y
Servicios de Salud, acorde a la dinamica del

)

siglo XXI. 1 Empresarios y Gerentes del sector salud.
o] 2. Profesionales de |a Salud que deseen
0 actualizarse y ampliar su campo laboral
@ TEMAS: [ 3. Visitadores Médicos.

4. Representantes de Ventas de la industria

1. Conocimiento del Cliente T homeopatica, naturista y veterinaria.
2. Estrategias para el Mercadeo de Productos T 5. Asesares Comerciales de medicina

y Servicios de Salud prepagada y regimen contributivo.
3. Técnicas de Ventas de Productos y Servicios \ 6. Promatores en Servicios de Salud,

de Salud i Aparatologia Médica y Biotecnologia.
4. Servicio y Atencian al Cliente.

Intensidad: 120 Horas
1 )] D Clases: Lunes aViernes de 6:00 a 10:00 pm
“sme”  Inicio : 15 de mayo de 2017

Finalizacion: 5 de Junio de 2017

Empresas § 750.000 dos cupos

Profesional $ 450.000
10% de Descuento por inscripcion anticipada 8 de Mayo

Cra. 28 No. 19 - 24 Centro

MAYOR INFORMACION: Departamento de Mercadeo AUNAR Telefonos:7 230508 - 3 1646 12835



